
 

Vertriebspartner grenzenlos managen 

 

Beschreibung 

70-80 % aller KMU sind von internationalen Vertriebspartnerschaften abhängig; somit ist eine 

starke Zusammenarbeit entscheidend für erfolgreiches Agieren auf globalen Märkten.  

 

Entdecken Sie innovative Geschäftsmodelle und digitale Werkzeuge, die Ihre Partnerschaft 

optimieren und Ihnen Zeit und Geld sparen. Lernen Sie, wie Sie eine zukunftssichere 

Partnerstrategie entwickeln und Ihre internationalen Vertriebspartner effizienter führen und 

motivieren. 

 

Ihre Vorteile: 

• Praktische Werkzeuge: Entwickeln Sie eine zukunftssichere Strategie für 

Vertriebspartner im Ausland. 

• Effektive Methoden: Finden, führen und motivieren Sie Ihre internationalen Partner. 

• Digitalisierung: Sparen Sie Zeit und Geld durch digitale Arbeitsabläufe. 

• Best Practices: Lernen Sie aus den Fehlern und Erfolgen anderer KMU. 

 

Zielgruppe:  

Exportmanagerinnen und -manager, Marketing- und Key Account-Managerinnen und -manager, 

die mit internationalen Vertriebspartnern arbeiten und ihre Partnerstrategie optimieren 

möchten. 

 

Gebühr: 

550,00 € netto; Start-Ups: 275,00 € netto (inkl. 1x Essen, Snacks und Getränken) 

 

Veranstaltungsort: 

Präsenz:  Welcome Center SH, Fabrikstraße 7, 24103 Kiel (21. August 2025, 09:00 h bis 17:00 h) 

 

Online:  über Zoom (13.02.2026, 09:00 h bis 12:00 h) (https://us02web.zoom.us/j/87905465418) 

 

 

 

 

https://us02web.zoom.us/j/87905465418


 

 

Programm für den Präsenzworkshop am  

05.02.2026 

Programm für das Webinar am  

13.02.2026   

  

 
09:00 – 17: 00 Uhr 

• Geschäftsmodell: Möglichkeiten und 

Herausforderungen in der aktuellen 

Partnerschaft. 

• Digitale Werkzeuge & KI: 

Zusammenarbeit heute und in der 

Zukunft. 

• Partnerstrategie: Digitale Anpassungen 

und Erstellung eines Partnerprofils. 

• Partnerwert & Kooperation: Mehrwert und 

Anforderungen an Vertriebspartner 

 

Mittagessen von 12:30 bis 13:30 

 

Dozent: Bjarne Brynk Jensen 

Bjarne Brynk Jensen ist Gründer des 

Beratungsunternehmens Brynk Business 

Academy und als Dozent und Workshop-

Moderator weltweit unterwegs. Als ehemaliger 

Export- und Partnermanager für deutsche und 

dänische Unternehmen sowie als Exportmanager 

und Exportberater in Kanada und den USA 

verfügt Bjarne über umfangreiche praktische 

Erfahrung in der Entwicklung und Umsetzung 

von Exportstrategien und blickt auf eine 

beeindruckende internationale Erfolgsbilanz. 

 

 

 
09:00 – 12:00 Uhr 

• Wie gestalte ich virtuelle Meetings zur 

Führung und Motivation von 

Vertriebspartnern 

• Wie setze ich digitale Werkzeuge & KI ein 

• Zusammenfassung und Nachbereitung 

 

 

 
 

Trainer: Bjarne Brynk Jensen, www.brynk.dk   |   Datum:  05.02.2026   |   Ort: Kiel, Fabrikstraße 7 

http://www.brynk.dk/

